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Jonge Balie

van de maand
BalieTwin

Bootje: flesje wijn en een bar-

beque in de punt, helemaal af!

Broodje: –aapverhalen tijdens 

de lunch werken erg ontspannend

Borrel: het nuttige met het aan-

gename verenigen!
Boboti: het lekkerst onder 

begeleiding van leeuwengebrul in 

de wildernis
Beiden: “Heeee Tommy! Uh.. ?”

Bootje: bij lekker weer op 
de grachten, maar niet vaker 
dan één keer per maandBroodje: in de middag, 
yoghurt met cruesli in de 
ochtend
Borrel: geniet met maten, 
erg belangrijk
Boboti: moet je toch echt 
voor naar Zuid-Afrika
Beiden: “Ik zie dubbel”, 
vaak gehoord
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Youri en Tommy 
van ’t Hul

Youri van ’t Hul (28, links op de foto) werkt sinds april 2007 bij Houthoff Buruma te Amster-
dam op de sectie Corporate Transactions. Hij woont in de Pijp; in zijn vrije tijd geniet hij met 
vrienden van de Amsterdamse gezelligheid, sport en een avond in de keuken.
Tommy van ’t Hul (28) is sinds april 2007 advocaat Banking & Finance bij AKD te Amsterdam. 
Wonend in de Amsterdamse Pijp, geniet Tommy in zijn vrije tijd van het hoofdstedelijke leven. Hij 
organiseerde als penningmeester de Amsterdamse Jonge Baliereis 2010 naar Sofia, Bulgarije.

Dealmaker 
of -breaker?
Een Saab-rijdende collega uit het 
westen des lands vertelde me laatst 
briesend dat hij zijn hele weekend, in-
clusief zaterdagavond, aan een dag-
vaarding voor een kort geding had zit-
ten werken. Uren en uren werk zaten 
erin. Hij had zijn collega’s meer gezien 
dan zijn zwangere vriendin. Op het 
moment dat de dagvaarding klaar 
was, stuurde hij hem in concept naar 
de wederpartij. En net toen ie halver-
wege z’n pleitnota was, werd er ge-
schikt. Zwaar teleurgesteld was hij. 
En eigenlijk ook een beetje boos. Al 
dat werk voor niets, geen procedure 
als kroon op zijn werk.
Is het immers niet onze core business 
om gehuld in toga het beste van ons 
kunnen te geven? Is dat niet wat ons 
definieert en waarin we ons, met trots, 
onderscheiden van andere juristen? Is 
procederen niet de krent in onze pap, 
het toefje room op de taart? En zo ja, 
zijn wij advocaten dan wel de dealma-
kers die we beweren te zijn of ligt ons 
hart eigenlijk bij het procederen? Heb-
ben we in een geschil wel echt zo’n 
constructieve rol als we graag doen 
geloven? Misschien ligt het ook wel 
aan de buitenwacht en is zij de oor-
zaak dat wij zo graag de procestijger 
uithangen. Zijn immers onze cliënten 
niet danig teleurgesteld als wij niet de 
gehaaide advocaat van de real life dra-
ma’s blijken te zijn en eerst nog iets 
‘proberen te regelen’ alvorens we 
overgaan tot dagvaarden? 
Een belangrijk onderwerp in  deze Mr.  
is dan wel ‘Dealmaker van het jaar’, 
toch is het me soms niet duidelijk wel-
ke rol ik als advocaat heb. Willen ad-
vocaten überhaupt wel deals maken of 
lopen zij eigenlijk het liefst de hele 
dag in toga op de rechtbank rond? Ei-
genlijk leverde mijn Saab-rijdende 
collega al het bewijs: alleen procede-
ren is in velerlei ogen the real deal.
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